
N

编辑/夏志梅 版式/陈晶晶 校对/汪军霞

嘉兴市金融办 嘉兴市金融业联合会 支持

2026年4月29日 今日星期三

金融理财

本报地址：嘉兴市迎宾大道99号 邮政编码：314050 电话：新闻热线 82828110 编辑部 82533263 商务合作 82533057 发行部 82533011 嘉报设计印刷公司 82533078 每周七期 月订价21.5元 零售价1元

在精准滴灌专精特新“创新尖

兵”的同时，“金融活水”同样奔涌向

传统产业，为煤炭贸易等实体经济的

“基础底座”注入强劲动能。近日，浙

江平湖工银村镇银行用一场“极速救

援”书写了生动注脚——仅用 3个工

作日，便完成了对平湖本地一家煤炭

贸易企业 1000万元流动资金贷款的

审批与放款，以分秒必争的“村镇银

行速度”，精准破解了企业资金周转

的燃眉之急，赢得客户由衷点赞。

这家企业主营煤炭购销业务，近

期因集中采购备货，出现临时性资金

缺口，急需资金保障货源供应。知晓

企业需求后，平湖工银村镇银行客户

经理第一时间赶赴企业开展实地调

研，详细了解企业经营状况、贸易流

程、资金用途及还款能力，全面掌握

企业真实经营情况与融资需求。针

对煤炭贸易企业资金需求“急、频、

快”的特点，该行打破传统信贷流程

壁垒，优化业务办理环节，推行“资

料同步收集、审批并行办理、风险高

效把控”的一站式服务模式，全程协

助企业整理完善贷款资料，逐一解

答业务办理疑问，避免企业多跑腿、

重复提交材料，迅速将 1000 万元贷

款资金足额发放到位，及时解决了企

业采购资金需求，保障贸易业务顺利

开展，为客户抢抓市场机遇提供了有

力金融支撑，让企业感受到贴心、高

效的金融服务。

就这样，从首次上门到1000万元

贷款足额到账，仅用了 3个工作日。

这笔“及时雨”稳稳托住了企业的采

购计划，资金顺利支付后，贸易链条

畅通无阻。企业负责人如释重负，激

动地说：“没想到我们竟能享受这么

贴心的‘加速度’！有了这笔钱，我们

不仅稳住了旺季供货，还抢下了一笔

大订单。”

下一步，平湖工银村镇银行将继

续聚焦各类实体企业的融资需求，以

更快捷、更有温度的服务，做好实体

经济发展的坚强金融后盾。

哪里有企业“喊渴”，哪里就有“金融活水”
嘉兴金融机构下沉服务重心，让“发展钱”及时到位
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在嘉兴，“金融活水”不分行业大

小、不论城乡远近。从技术密集的专

精特新企业，到关系民生的传统贸易

行业，再到田埂之上的种植农户，哪里

有企业“喊渴”，哪里就有“金融活水”

的浇灌。

近段时间，嘉兴多家银行主动下

沉服务重心，不坐等申请、不纸上谈

兵，而是一家家企业跑、一户户农户

访，把“精准对接、高效审批、量身定

制”做到实处，让一笔笔贷款不再是冷

冰冰的数字，而是及时到位的“救命

钱”“发展钱”。

专精特新企业是实体经济的“创新尖兵”，更是

推动产业升级、科技创新的核心力量。紧扣“十五

五”规划强化科技金融、培育先进制造业的发展部

署，农行嘉兴秀洲支行坚守金融服务实体经济初

心，聚焦区域专精特新、高新技术企业融资痛点，以

精准对接、高效审批、专属服务的金融支持，为嘉兴

某电缆科技股份有限公司破解发展难题，1000万元

科创 e贷精准落地，为企业研发创新与产能升级注

入强劲动能。

作为嘉兴本地深耕电力电缆制造细分领域的

优质企业，该企业依托长三角完善的电力基础设施

建设红利与政策支持，专注35kV及以下电缆研发生

产，积累了深厚的技术底蕴。通过与上海电缆研究

所、浙江质量检测科学研究院开展深度技术合作，

企业打造了独有的差异化竞争优势，产品在细分市

场认可度高，发展势头持续向好。随着市场订单稳

步增长、核心技术迭代提速，企业在原材料采购、研

发投入、生产线优化等方面的流动资金需求日益凸

显，成为制约发展的关键堵点。

急企业之所急，农行嘉兴秀洲支行主动靠前服

务，第一时间对接企业融资需求，并迅速组建专属

服务团队，多次上门深入企业生产一线、研发部门，

全面摸排企业经营状况、技术实力与资金周转痛

点，结合企业专精特新属性与发展阶段特点，量身定

制专属授信方案。凭借高效专业的服务流程与科创

金融产品优势，团队快速完成1000万元科创e贷的审

批与资金投放，及时解除企业发展的资金制约。

“这笔金融支持太关键了！”企业相关负责人表

示，1000万元流动资金的精准注入，为企业稳定原

材料供应、持续推进核心技术研发、优化升级生产

线提供了坚实保障。如今，企业生产运营与研发创

新节奏全面加快，不仅进一步夯实了在细分领域的

技术优势与市场竞争力，更有信心抢抓行业发展机

遇，实现规模与效益的同步提升。

从精准对接需求到量身定制方案，从高效审批

放款到全程跟进服务，农行嘉兴秀洲支行以实际行

动践行金融助企使命，与实体企业同心同行、共生

共荣。

传统行业，也不能掉队

田间地头，照样送到家
金融的触角，不仅伸向专精特新

“创新尖兵”和传统贸易企业，同样深

深扎进了田间地头。在服务涉农主

体、助力乡村振兴方面，嘉兴金融机

构也交出了一份带着泥土芬芳的答

卷。

近日，桐乡民泰村镇银行客户经

理一行开车前往城郊葡萄种植基地，

实地走访当地小有名气的葡萄种植

大户老杨，深入了解其生产经营状况

及金融需求，并成功为其发放了无需

抵押、手续简便的优惠贷款，解决了

农户扩大生产的燃眉之急。

走进老杨的葡萄园，一排排整齐

的葡萄架上挂满青涩果实，空气中弥

漫着淡淡的植物清香。他介绍，园内

种植了“阳光玫瑰”等优质品种，虽市

场行情看好，但滴灌系统、防鸟网、有

机肥等投入成本不菲。去年收成不

错，冷库暂存后销售也有盈利，今年

计划扩大规模、引进水肥一体化设备

时，却面临不小的资金缺口。老杨表

示，向亲友借款数额较大难开口，而

传统银行贷款手续烦琐、需要抵押担

保，“靠天吃饭”的特点也让他担心不

被认可。

走访中，银行客户经理详细介绍

了该行针对新型农业经营主体的信

贷政策——无需房产抵押、审批高

效、利率优惠，精准契合了老杨的实

际需求，并明确表示将尽快整理资

料，确保不误农时。

返回行里后，客户经理迅速启动

贷款审批流程，从利率测算、报告撰

写到审核放款，每个环节都力求高

效。几天后，贷款顺利通过审批。老

杨在电话中激动地表示：“这下可以

安心买设备了！”

随后，客户经理再次回访时看

到，老杨正在指挥工人安装新的滴灌

设备，现场繁忙而有序。老杨紧紧握

住客户经理的手说：“这笔钱真是及

时雨！以前觉得银行离我们农民远，

现在才知道你们是真正帮我们解决

实际问题。”

此次走访与放贷，不仅解决了

老杨个人的资金难题，更体现了金

融机构扎根基层、服务“三农”的初

心。未来，银行将继续深入田间地

头，让金融服务真正走进乡村、助力

振兴。

专精特新，金融来托底


